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Informacja prasowa

Krakow, 12 sierpnia 2026 r.

Liftero zwiekszyto przychody w | pétroczu 2026 do 1,4 mln zt 0 240% r/r,
backlog wzrést do 4,7 mln zt

Liftero S.A., polski producent technologii napedowych do misji kosmicznych, wypracowat w |
potowie 2026 roku 1,4 mln zt przychodéw, co oznacza wzrost o 240% r/r. Pierwsze szes$é
miesiecy roku uptyneto pod znakiem przyspieszenia komercjalizacji autorskiego systemu
napedowego BOOSTER i pozyskania kolejnych klientéw. Istotnym katalizatorem rozwoju
biznesu byta tegoroczna kampania testowa potwierdzajgca dziatanie napedu Liftero w
warunkach kosmicznych (flight heritage). Rosnace zainteresowanie produktem odzwierciedla
backlog Spétki, ktérego wartosé na dzien 12 sierpnia osiagneta ok. 4,7 mln zt rosnac od
poczatku roku o 92%, kontrakty komercyjne z zagranicznymi klientami stanowig jego
najwieksza czes$¢ liczaca juz ok. 70%. Wiekszo$¢ obecnego portfela zaméwien ma zostaé
rozpoznana w przychodach do konca biezagcego roku.

= W/ pdtroczu br. Liftero osiggneto 1,4 mln zt przychodoéw, +240% r/r, przy ujemnych wynikach
na poziomie rentownosci zwiazanych z intensywnym etapem skalowania dziatalnosci i
rozwoju biznesu

= Spétka na dzien publikacji raportu ma zakontraktowanych ok. 20 silnikéw w ramach dwéch
komercyjnych zamoéwien, z planowanag dostawa do klientéw do koAca 2026 roku, co
wesprze przychody w drugim pétroczu

= Pipeline komercyjny z oczekiwang decyzja klientéw w horyzoncie do ok. 6 miesiecy wzrost
do 6,3 mln EUR na 12 sierpnia o ok. 73% od poczatku roku, potwierdzajac rosnace
zainteresowanie systemem BOOSTER

= Spobtka zakonczyta potrocze z rekordowym poziomem srodkéw pienieznych wynoszacym
16,0 mln zt, wspartym sukcesem majowej oferty publicznej, w ramach ktérej Liftero
pozyskato 17,5 mln zt brutto na dalsze skalowanie dziatalnosci

— Pierwsza potowa 2026 roku byta dla Liftero okresem przejscia od technologicznej walidacji
produktu do rozpoczecia komercjalizacji produktu. Flight heritage osiagniety przez BOOSTER w
misji RED5 istotnie zmienit naszg pozycje w rozmowach z potencjalnymi klientami. Dzis mozemy
pokazaé nie tylko parametry techniczne i wyniki testow naziemnych, ale dziatajgcy produkt w
kosmosie z telemetrig potwierdzajacg skuteczne zmiany orbity satelity. Widzimy silne przetozenie
tego osiggniecia na nasza aktywnosc¢ sprzedazowa i kolejne zamdwienia wyrazone backlogiem
na poziomie ok. 4,7 min zt w ktédrym ok. 70% stanowig zamdwienia BOOSTERa oraz pipeline 6,3
miln EUR w kontraktach z potencjalng decyzjg do ok. 6 miesiecy — komentuje Tomasz Palacz,
CEO Liftero.

Wyniki finansowe
W | potowie 2026 roku Liftero wypracowato 1,4 mln zt przychodéw, o 240% wiecej r/r, podczas

gdy w Il kwartale 2026 roku przychody te wyniosty 1,3 mln zt. Gtéwna kontrybucja do sprzedazy
pochodzita z realizacji i zakohczenia kolejnych kamieni milowych w ramach dwéch projektéw
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prowadzonych dla Europejskiej Agencji Kosmicznej (ESA). Spotka odnotowata jednoczesnie -1,1
mln zt EBITDA oraz 1,9 mln zt straty netto, co odzwierciedla etap intensywnego skalowania
dziatalnosci i inwestycji, obejmujacych m.in. rozwéj zaplecza produkcyjnego i testowego oraz
rozbudowe zespotu. Na koniec czerwca Liftero posiadato 16,0 mln zt Srodkéw pienieznych, o0 13,2
mln zt wiecej niz na koniec 2025 roku, co zapewnia Spoétce stabilng sytuacje finansowa i pozwala
realizowac¢ inwestycje ogtoszone w trakcie IPO w maju br. z ktérego Liftero pozyskato od
inwestorow 17,5 mln zt brutto.

Jednoczesnie Spoétka zwieksza potencjat przychoddw w kolejnych okresach. Na 12 sierpnia 2026
roku backlog, czyli wartos¢ podpisanych umoéw pozostajgcych do realizacji i rozpoznania w
kolejnych okresach, wynosit 4,7 mln zt, o okoto 92% wiecej wzgledem konca 2025 roku. Istotnie
zmienita sie rowniez jego struktura — na koniec ubiegtego roku backlog w catosci obejmowat
projekty dla ESA, podczas gdy obecnie ok. 70% jego wartosci stanowig komercyjne kontrakty na
systemy napedowe BOOSTER. Harmonogram dostaw do zagranicznych klientow zaktada
rozpoznanie tych przychodéw w drugim pétroczu 2026. Réwnolegle wartos¢ pipeline
komercyjnego, czyli potencjalych projektéw sprzedazowych na réznych etapach procesu
handlowego, wzrosta blisko trzykrotnie do 106,3 mln EUR, w tym 6,3 mln EUR w kontraktach z
oczekiwang decyzjag do ok. 6 miesiecy, odzwierciedlajgc postepujacg skale i tempo
prowadzonych rozmow z potencjalnymi klientami.

Spétka ponadto jest na etapie identyfikacji lub w trakcie proceséw zwigzanych z mozliwoscia
otrzymania potencjalnych projektow z finansowaniem ESA lub innych instytucji publicznych o
wartosci ok. 7,9 mln EUR. Kontrakty komercyjne stanowi¢ beda podstawowe zrodto generowania
przychodéw Liftero, jednoczesnie Spoétka dopuszcza mozliwosé pozyskiwania dodatkowych
zrédet dla wybranych obszaréw rozwojowych poprzez projekty realizowane z ESA lub
dofinansowania od innych instytucji publicznych, ktére mogg wesprze¢ kwalifikacje technologii i
realizacje dtugoterminowej strategii.

— Przygotowujemy organizacje do obstugi coraz wiekszej skali zamowien dzieki pozyskanym
srodkom z IPO w kwocie 17,5 mln zt brutto. Rozwijamy nasze zaplecze produkcyjne i testowe —
zainstalowalismy clean room o powierzchni ok. 55 m2 oraz uruchomiliSmy drugie stanowisko do
testéw silnikdw w warunkach prézniowych, dodatkowo aktywnie zwiekszamy zatrudnienie.
Myslimy o tym, jak o kole zamachowym — kazda kolejna sprzedaz BOOSTER-a i dostarczenie go
do klienta, zgodnie z harmonogramem umowy, systematycznie zwieksza potencjat sprzedazowy
na globalnym rynku kosmicznym. W ten sposdéb budujemy powtarzalng sprzedaz, ktdra wptynie
pozytywnie na przyszte wyniki finansowe i umozliwi zajecie pozycji wiodacego dostawcy
nietoksycznych napedow chemicznych w Europie z istotnym udziatem na rynku globalnym -
dodaje Tomasz Palacz.

Rozwoéj biznesu

Kluczowym wydarzeniem pierwszego poétrocza wspierajagcym rozwoj biznesu Liftero byta
kampania testowa potwierdzajgca dziatanie systemu BOOSTER w warunkach kosmicznych, w
tym skuteczne zmiany orbity. Na koniec czerwca wykonano tgcznie ponad 230 sekwencji
testowych systemu, obejmujgcych ponad 100 zaptondw silnika.. Uzyskany w ten sposéb flight
heritage stanowi dla Liftero istotna referencje w rozmowach z potencjalnymi klientami i wspiera
dalszg komercjalizacje i adopcje rynkowag produktu.

Przetozenie technologicznejwalidacji BOOSTER-a na dziatalnos¢ sprzedazowa byto widoczne juz
w pierwszej potowie roku. W lutym Liftero zawarto kontrakt z OrbitAlD z Indii o wartosci ok. 1,85



Liftero’ ccgroup”

mln zt na dostarczenie dwoch systemoéw BOOSTER wyposazonych tgcznie w ponad 10 silnikéw.
Produkty Spotki zostang wykorzystane w misji z obszaru in-orbit servicing, obejmujacej m.in.
operacje zblizeniowe, dokowanie i tankowanie satelitow. Jest to najwigksze pod wzgledem liczby
zamowionych silnikéw zlecenie w historii Liftero. Po dniu bilansowym, 3 lipca 2026, Spoétka
pozyskata kolejnego klienta z Azji, podpisujgc kontrakt o wartosci blisko 1,5 mln zt na
dostarczenie pojedynczego systemu BOOSTER z 8 silnikami. Dostawa oraz rozliczenie sprzedazy
planowane sg jeszcze w 2026 roku, zgodnie z biezacym harmonogramem klientow.

- Kolejne zawarte kontrakty, na tacznie juz ok. 20 silnikdw, pokazuja, ze przechodzimy do etapu w
ktérym réwnie wazna jak dalsza sprzedaz staje sie zdolnosc¢ do sprawnej realizacji rosnacej liczby
zamdwien. Dlatego réwnolegle do rozwoju pipeline’u zwiekszamy mozliwosci produkcyjne i
testowe oraz wzmacniamy zespot. Chcemy by¢ przygotowani nie tylko na pojedyncze systemy,
ale rowniez na wieksze zamdwienia i projekty konstelacyjne, w ktdrych zapotrzebowanie moze
obejmowac dziesiatki systemow napedowych rocznie. Wszystkie obecnie zakontraktowane
silniki bedziemy gotowi dostarczy¢ do klientdw do korica biezgcego roku, przy czym o
ostatecznym terminie dostawy zadecyduje odbiorca - méwi Przemystaw Drozdz, COO Liftero.

Wraz z rosnagcg aktywnosciag sprzedazowa Spoétka rozwija zaplecze niezbedne do zwiekszenia
skali dziatalnosci. W ciggu roku Liftero podwoito zatrudnienie do 21 oséb i kontynuuje rekrutacje
specjalistdw m.in. w obszarach inzynierii i sprzedazy. Spétka rozbudowuje réwniez infrastrukture
produkcyjng i testowg, uruchamiajac clean room o powierzchni 55 m? oraz drugie stanowisko do
testowania silnikéw w warunkach prézniowych, co zwiekszy mozliwosci réwnolegtej realizacji
prac nad kolejnymi systemami napedowymi.

Istotnym elementem rozwoju Liftero pozostaje wspotpraca technologiczna z kluczowymi
partnerami, ktéra w | pétroczu br. miata istotng kontrybucje do przychodéw za sprawg dwdch
projektéw realizowanych dla ESA. W kwietniu Spétka zakonczyta finalny przeglad projektu,
dotyczacy rozwoju proceséw produkcji komory spalania dla systemu BOOSTER, gdzie
wypracowane rozwigzania zostaty juz wdrozone do produktu, wspierajac obnizenie kosztu
produkcji i skrécenie czasu dostawy. Réwnolegle Liftero realizowato projekt badawczo-
rozwojowy HIPSTER w ramach programu ARTES, ktoérego celem jest opracowanie
elektrotermicznego silnika zapasowego dla srednich i duzych platform satelitarnych. W czerwcu
Spoétka zakonczyta etap Test Readiness Review i rozpoczeta przygotowania do kampanii testowe;.

Niezaleznie od projektow realizowanych dla ESA, Liftero rozwijato wspotprace z partnerami
branzowymi. W kwietniu Spétka podpisata umowe z Creotech Instruments dotyczacg integraciji
technologii napedowych Liftero z platformami satelitarnymi partnera oraz potencjalnej realizacji
wspolnych projektdw krajowych i miedzynarodowych, w tym dla instytucji rzadowych i ESA.

Pierwsze potrocze Liftero zakoniczyto debiutem na rynku NewConnect 30 czerwca 2026 roku.
Kurs akcji na zamknigciu pierwszego dnia notowan wyniost 54,00 zt, tj. 54,3% powyzej ceny
emisyjnej. Debiutowi towarzyszyto wysokie zainteresowanie inwestoréw - jedna sesja
wystarczyta, aby Liftero zajeto pierwsze miejsce pod wzgledem obrotéw na NewConnect w
miesiecznym zestawieniu za caty czerwiec. Spotka utrzymata pozycje lidera réwniez w lipcu,
kiedy obrét jej akcjami odpowiadat za 37,64% catego rynku NewConnect, obejmujgcego ponad
330 notowanych podmiotdw.
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O Liftero:

Liftero S.A. to polski producent napedéw kosmicznych dopasowanych do zréznicowanych misji — od szybkiego
rozmieszczania konstelacji po precyzyjne manewry na orbicie. Planem rozwojowym Spétki jest tworzenie rozwigzan
napedowych, ktére dzieki wiodgcym parametrom, tatwemu dopasowaniu do misji oraz skalowalnosci produkcji
odpowiadajg na zapotrzebowanie generowane przez tysigce satelitdw wynoszonych rocznie na orbite.

Sprawdzony w warunkach kosmicznych system BOOSTER to chemiczny naped nowej generacji wykorzystujacy
nietoksyczne paliwo. Stanowi autorskie rozwigzanie napedowe Liftero, ktére zostato zaprojektowane z mysla o
zastosowaniach krytycznych dla misji, gdzie wydajnosé, niezawodnos$¢ i szybkos¢ dostawy nie podlegaja
kompromisom. Pierwszy naped satelitarny BOOSTER znalazt sie w przestrzeni kosmicznej w marcu 2025 roku w
ramach misji RED5. Spétka uzyskata kluczowy w sektorze kosmicznym flight heritage i kontynuuje dalsze testy napedu.

Liftero zadebiutowato 30 czerwca 2026 roku na rynku NewConnect, Alternatywnym Systemie Obrotu prowadzonym
przez Gietde Papierow Wartosciowych w Warszawie. Wigcej informacji: https://liftero.com/

Kontakt dla inwestoréw, analitykow i mediow:

Mardoniusz Ma¢kowiak Franciszek Szukata
+48 605 959 539 +48 664 920 048
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